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Distribution setzt auf grofiere Breite

Mehr Produkte von Herstellern im Sortiment, aber auch stérkerer Fokus auf Eigenmarken prégt
die Strategie der Distributoren und Online-Vertreiber. Dazu setzen viele auf bessere Services, um

fiir die Integratoren interessanter zu werden.
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Thomas Heel, Director Engineering, Arrow Central Eu-
rope: Wenn Sie mich nach aktuellen Entwicklungen fragen,
dann ist eine gestiegene Nachfrage nach System- und Mo-
dul-Lésungen zu nen-
nen, nicht nur bei Pro-
zessormodulen  (SoM
und SoC), sondern auch
bei drahtloser Daten-
iibertragung und Power
Management. ~ Neben
der Auswahl des geeig-
neten Funkstandards ist
haufig eine fachgerechte
Beratung im Hinblick
auf fertige Standardlo-
sungen oder spezifische,
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eigene Designs entscheidend. Dabei geht es sowohl um die
Hardware wie um geeignete Software-Werkzeuge. Arrow sieht
hier seine Schwerpunkte bei SoM, Wireless Connectiviy sowie
diskreten Komplettlosungen aus den Bereichen Semiconduc-
tor/Halbleiter, passive, elektromechanische Komponenten
sowie Steckverbindern (PEMCO). Dafiir bieten wir eine voll-
stindige Linecard, ein grofles Team von Applikationsingeni-
euren vor Ort und erweitern stetig unsere Servicedienstleis-
tungen. Auf der Einkaufs- und Engineering-Plattform parts.
arrow.com gibt es zahlreiche Tools wie Arrow enVision, iber
das Entwickler eigene Designs online entwerfen und aus mehr
als 1100 interaktiven Referenzdesigns auswahlen kénnen.

Stefan von der Bey, Geschiftsfiihrer Automation24: Im-

mer mehr Kunden stellen sich bei uns Losungen fiir ihre An-
lagen aus Komponenten unterschiedlicher Hersteller zusam-
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men. Ob Sensoren, Befehls- und Meldegerite, Steuerungen, —quent weitergehen. Der Fokus liegt auch kiinftig auf
HMI-Panels oder Schaltschrianke - Automation24 bietet ein  praxisnahen Losungen: Keep it simple — and smart.
umfangreiches Sortiment. Das wird stetig erweitert, beispiels- Nach diesem Motto wichst unser Sortiment schritt-
weise mit industrieller Kommunikation, Frequenzumrich- weise mit den Anforderungen des Marktes. Ein Bei-
tern und AS-i-Komponenten. '
Punkten wollen wir auch mit
unseren Services, vor allem > - z o
sy OPC-Kommunikation - einfach universell
dierter Beratung. Im Web- : : —
shop finden unsere Kunden ‘ ' ‘
detaillierte technische Infor-
mationen, Bilder, Videos und
CAD-Daten sowie einen Sach-
merkmalsfilter. Zudem bieten
wir kostenfreie Applikations-
beratung per Chat oder Tele-
fon. Anhand von Demoboards
vollziehen die Techniker dabei
Fragen der Kunden nach und
testen Losungsmoglichkeiten.
Im internationalen Geschift
setzen wir auf technisch ge-
schulte Mutte.rsprachler, de.n.n ! g
nur wenn wir landesspezifi-
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sche Besonderheiten kennen,
konnen wir auch im Ausland
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Als Online-Anbieter von Posi- o
tionssensorik hat Autosen be- ,
reits 2014 zur Digitalisierung T o -

des  Beschaffungsprozesses B Mit der dataFEED OPC Suite konfigurieren Sie Foo e

in der Industrie beigetragen. = = ! OPC-Server einfach und schnell und optimieren embeddedworld2015
Durch unser Sortiment, un- » Ihre ORPC-Kommunikation netziibergreifend. Exribition & Conferente

«.. it’s a smarter world
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sere Konditionen und unse-

ren Vertriebskanal tber au- > Konfiguration von Siemens-, Rockwell-, Mitsubishi-,

tosen.coni erz%elen wir nicht Modbus- und B&R-OPC-Servern mit nur drei Mouse-Clicks
nur Umsétze in bestehenden > Zugang zu Industrie 4.0-Lésungen tiber ‘
Mirkten, sondern konnen in integrierten OPC UA-Server

| der Branche auch neue Ziel- > OPC-Tunnel fiir leistungsféhigen Datenaus

gruppen erschlieflen. Diesen ohne DCOM-Problematik

Weg werden wir 2015 konse-
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Stefan von der Bey, Automation24

spiel sind unsere modularen Komplettlésungen inklusive der
passenden Befestigungs- und Verbindungstechnik. So bilden
unsere Sensorleitungen mit ihrem vibrationssicheren Ver-
schluss und einem durchgehenden Dichtungskonzept eine
zuverlassige, funktionale Einheit mit unseren optischen und
induktiven Sensoren mit Steckersystem. Sie kénnen bei einem
Austausch der Gerite weiter verwendet werden - bei Geriten
mit eingegossenem Kabel wire dies nicht maoglich.

Marc Schacherer, Regional Sales Director Central Eu-
rope, Farnell Elementl4: Durch die Digitalisierung von
Prozessen ist eine einfach zu bedienende Informations- und
Bestellplattform wichtig. Wir iiberarbeiten unsere internatio-
nalen Webseiten daher gerade, mit neuen Suchfunktionen und
umfassenden Produktinformationen. Ziel ist es, unseren Kun-
den mit Formaten wie etwa 360°-Bildern, Webinaren, Tests,
Kommentaren, FAQs und Videos umfassend zu informieren.
Was das Produktangebot betrifft, so haben wir in den letzten
zwei Jahren iiber 20 Millionen Pfund in unsere Sortimente an
Halbleitern, passiven Bauelementen und Verbinder investiert.
Es gibt immer Segmente mit mehr Produkten, aber passend zu
unserem Gesamtkonzept wollen wir dem Markt das Sortiment
liefern, was er benétigt. Seit iiber zwei Jahren, mit der Uber-
nahme von Embest und Avid, haben wir die Unterstiitzung der
Kunden um Produktdesign und Fertigung erweitert. Unsere
Community Element14 bietet zusétzliche Daten und Hilfestel-
lungen, und speziell fiir den Bereich Entwicklungskits bauen
wir unser neues Element14 Design Center stetig aus.

Wolfgang Eisenbarth, Director Communications, MSC
Technologies: Seit der Ubernahme durch Avnet zum 1. Juli
2014 konzentrieren wir uns vor allem auf Embedded-Lésun-
gen, Display-Systeme und Distributionsprodukte wie Memory
& Storage, Wireless sowie LED und Laser-Dioden. Mit der In-
tegration von DSM Computer in unser Unternehmen haben
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Philipp Boehmert, Autosen

Marc Schacherer, Farnell

wir unser Systemgeschift stirker ausgebaut und werden in
Zukunft die Marke DSM weiter forcieren. Bereits heute se-
hen wir eine deutliche Zunahme an Projektanfragen im Sys-
tem-Bereich. Die Kunden verlangen auch mehr nach fundier-
ter Beratung und Consulting fiir komplette Losungen. Dafiir
haben wir den Bereich ,,Solution Management® etabliert. Die
Solution Manager verfiigen tiber eine hohe technische Kompe-
tenz, die von den einzelnen Komponenten bis zum kompletten
System reicht. Ein besonders wichtiger Markt fiir uns sind in-
novative Anzeigesysteme, die aus einem industriellen Display,
der entsprechenden Touch-Technik und dem dazu gehoérenden
Embedded Computer bestehen. Moderne Visualisierungssys-
teme spielen heute in praktisch allen Anwendungen der Indus-
trie, Transportation oder Home Automation eine grofe Rolle.

Remco Tolsma, Country Manager, RS Components
Deutschland: RS Components wird seinem Sortiment jeden
Monat tausende neue Produkte hinzufiigen. Wir bieten so zu-
nehmend ein breit geficherte Auswahl. Unser Produktportfo-
lio umfasst derzeit mehr als 500000 Produkte von tiber 2500
fithrenden Herstellern und schlieffit Verbindungslésungen,
Elektromechanik, Automation, Elektrik, Messtechnik, Werk-
zeuge und Verbrauchsmaterialien ein. Ein interessantes Feld
ist das Rapid Prototyping. Daher werden wir unser Sortiment
um den Bereich 3D-Druck erweitern. Zudem bieten wir Ent-
wicklern Unterstiitzung vom Konzept zum Design, unabhin-
gig von der eigentlichen Bestellung. Ingenieure konstruieren
heute wirklich online und gerade junge nutzen das Internet oft
als eine Art virtuelle Entwicklungswerkstatt. Der Zeithorizont
von der Idee zum Prototyp wird dabei immer Kiirzer. Im Zu-
ge wachsender Konkurrenz gilt es, die Time-to-Market nach
Kréften zu reduzieren. Daher hat RS seine eigene Entwickler-
community geschaffen. Unter designspark.com sind Informa-
tionen und neue Tools versammelt, die den Konstruktionsvor-
gang beschleunigen.
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Wolfgang Eisenbarth, MSC Technologies Remco Tolsma, RS Components Stefan Hauf, Unitronic

Stefan Hauf, Vorstand Unitronic: Unitronic hat sich vom
klassischen Design-in-orientieren Distributor mit Fokus auf
Sensorik und drahtlose Kommunikation immer mehr zum Sys-
temintegrator weiterentwickelt, der seine Kunden auf Wunsch
bei der Applikationsentwicklung und -implementierung un-
terstiitzt. Es gibt nur wenige Distributionsunternehmen, die
neben fundiertem Produktwissen auch iiber jahrzehntelange

Projekterfahrung hinsichtlich Entwicklung, Aufbau und Uber-
wachung komplexer Sensorstrukturen verfiigen. Klares Ziel fiir
2015 ist es, mit einem erweiterten Produktportfolio den Kun-
den in einem ganzheitlichen Ansatz vom technischen Consul-
ting tiber die Hardware und das Monitoring der Applikation
bis hin zum Aufbau effizienter Eskalationsmanagement-Struk-
turen alle Leistungen aus einer Hand anzubieten. O

e DAS GIBT‘S NUR ONLINE
SIMATIC BASIC PANELS
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SIMATIC HMI BASIC PANELS

von Siemens

*  Kombinierte Touch-/Tastenbedienung

* Hochauflésende Widescreen-Displays mit 65.536 Farben
e Energiesparende LED-Hintergrundbeleuchtung

e Durchgédngige HMI-Basis-Funktionalitit

e Perfektes Zusammenspiel mit SIMATIC $7-1200

e  Projektierbar mit WinCC Basis V13/STEP7 Basic V13

www.automation24.de/hmi-basic-panels
Technischer Support: +800 24 2011 24 (kostenfrei)
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zum Beispiel:
Artikel-Nr. 101689

297,00 EUR
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Automation24

One stop. Smart shop.




